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Nasce nella facolta di Agraria un “bancolat” automatico a fianco alle macchine per snack e caffe

Dalle mucche al distributore
il latte crudo costa un euro alitro

& Arrivadaun'azienda
di Bentivoglio conl'aiu-
todiConfagricoltura.
Coldiretti:ideavalida

Daniele Guido Gessa
bologna@ilbologna.com

wmws Dieci centesimi per un bic-
chiere, un euro per unlitro. Con
un risparmio, rispetto a quello
del supermercato, del cinquan-
taper cento. Estato inangurato,
ieri, nella modernissima sede
della Facolta di Agraria, il pri-
mo “bancolat”, un distributore
automatico di latte fresco. Si
tratta di un’esperienza pilota,
«un esperimento che non ha fi-
ni commerciali», spiega il pre-
side Andrea Segré. Cosi, vicino
ainormali distributori di snack
e caffé, nell’aula studenti, trova
spazio anche un moderno mar-
chingegno che consentira ai ra-
gazzi di Agraria - ma possono
utilizzarlo anche gli “esterni” -
di bere uno dei prodotti piti sa-
lutari della natura.

NESSUN FINE commerciale, ap-
punto. Ma il guadagno & garan-
tito per l'azienda agricola Il Pa-
leotto di Bentivoglio, diretta da
Fausto Prandini, 85 vacche da
latte e 8.500 quintali di produ-
zione annua. Il distributore ha
un serbatoio di cento litri ed &
affiancato da un’altra macchi-
na che vende, al prezzo di venti
centesimi 'una, le bottiglie di
plastica. «Da noi non solo si

»La“filieracorta’

" abbatte il prezzo del latte

fanno studi sulla filiera corta -
riprende Segré - ma si cerca di
realizzare soluzioni concrete,
seppur piccole, alle problema-
tiche del settore agricolo, che
diano maggior credibilita al la-
voro di ricerca e che, come nel
caso del latte fresco, costitui-
scono una risposta anche
all’aumento dei prezzi». L'ini-
ziativa éstataresapossibiledal-
la collaborazione con Confra-
gricoltura, presente all'inaugu-
razione anche il suo direttore,
Andrea Flora. Ma anche i “cu-
gini” di Coldiretti sono molto
impegnati su questo fronte. Co-

me spiega Giorgio Scaramucci,
responsabile economico
dell’associazione, «in provincia
ci sono 32 distributori riforniti
da 25 nostre aziende associate.
Si tratta di un’iniziativa molto
importante dal punto di vista
economico, sia per il produtto-
re che per il consumatore fina-
le. E anche i Comuni se ne stan-
no rendendo conto. Sono appe-
na usciti i bandi per 'apertura
di nuove aree di distribuzione
nei territori di Imola, Castena-
so e Castel Maggiore. Ci sono
molti contributi pubblici - con-
clude Scaramucci - e anche il
futuro Piano regolatore di svi-
luppo rurale spingera verso la
filiera corta». Come quella mes-
sa in atto da Emanuele Brintaz-
zoli, imprenditore agricolo as-
sociato a Coldiretti, che a Castel
Guelfo ha aperto un distributo-
re pit di un anno fa. «Ci & co-
slalo lrentamila euro - spiega -
ma entro qualche anno recupe-
reremo questo investimento.
Noi vendiamo in questo modo
due quintali di latte al giorno e
il guadagno c’é, perché alle
aziende lo diamo a 42 centesi-
mi, mentre al consumatore fi-
nale a un euro al litro». Ma che
fala grande distribuzione orga-
nizzata? Sta solo a guardare?
«Questa modalita di vendita di-
retta non ci spaventa - spiega
Claudio Gnudi, direttore della
gestione degli ipermercati di
Coop Adriatica - anche noi ab-
biamo avviato la promozione di
un latte fresco altamente con-
correnziale». m
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